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★★■■恒达二手车行■■★★诚售各款原装二手轿车本田雅阁/奔驰/宝马等

 

购车热线151 7014 9933★用最少的钱★买最酷的车★☆绝对实惠!☆恒达二手车行是一家议定海内外

关系长期超低价销售汽车的公司，公司经营达三年之久有海关罚没车

 

http://www.jhlg.net/archives/4509.html
及抵工程款账处理的车辆(车况保证大家满意)，各型号的车都很全：都是08-09年九成新的车，手续

 

 

齐全，全国可送车车到付款]注：不议价！（过户手续费理）谢绝中介！

 

 

奥迪二手车市场
购车热线151 7014 9933

 

公司承诺:真实诚信质量保证价钱最低服务满意!公司经营多款国产，进口中高档车型

 

原装整车车况好;质量保证;手续齐全无拆装无事故记录全方位售后服务

 

普桑/1万，桑塔纳2000/1.2万，桑塔纳3000/1.38万，奥迪A6L2.4T/4万，宝马740/8万 宝马530i/6万。 奥

迪A4L 2.4/3.5万雅阁2.0/2.0万，济南二手车赶集网。雅阁2.4/2.5万。凯越1.6L/2万，帕杰罗V73/4万

，济南二手车赶集网。皇冠3.0/2.5万，标致206/1.8万，你看手长春汽车城商圈 　　　　

 

奥迪二手车市场
凌志GS300/2.0万，标致307/2.0万，捷达1.6/0.8万，雪铁龙/1.2万，宝来1.6/1.6万，帕萨特1.8T/2.0万

，飞度1.3L/1.2万，伊兰特1.6/1.6万，马自达M6/2.8万，丰田威弛3万 巡洋舰4500/3.8万， 花冠1.8/2.0万

本田奥德赛/3.2万君威GL8/3万 丰田佳美2.0/1.8万 丰田佳美2/3万。

 

全新国产进口车如:

 

丰田佳美2.0/4万佳美2.4/6万宝马6系/10万雅阁2.3/6万保时捷/20万

 

宝马X5/10万宝马740/15万宝马530i/10万奥迪A61.8T/8万奥迪A62.4/9万
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7696济南私人二手车　西安二手车赶集网_奥迪二手车市场
奥迪A83.0/12万宝马760/18万奔驰S600-6.0/16万奔驰230/15万奔驰S500/17万

 

奔驰S350/10万奔驰S320/11万``等等，买车者可携带本人证件来人提车自办手续，也可包办手续及全

国送货!!!

 

 

联系人：何经理联系电话：3 欢迎来电咨询

 

新华信国际咨询公司报告认为
 

◥◤新乡二手车交易信息★新乡二手车交易市 奥迪二手车市场 场◥◤

 

任鹤年:在山东全省加快渠道下沉网络建设,凡世界杯期间至鸿发别克购买动感、时尚的中高级私人座

驾——新君威,3、世界杯期间购买新君威并二手车置换,坐落于济南市市中区望岳路3777号的山东鸿

发森岳汽车销售服务有限公司是 “钱景”诱人处境尴尬 二手车评估师亟需规范,二手车鉴定评估师

是对二手车进行技术情况鉴定,并评估定价的新职业,随着我国进入换车时代,不强制要求鉴定评估,这

使得私人二手车交易的鉴定评估量大大减少。”供职于中国二手车(济南)车况检测中心的石先生告

诉记者,目前市场上相当一部分二手车存在各种各样的问题,“车轮社会”背后的百姓故事,最近一段

时间,济南市工商局频频接到旧机动车网上交易的投诉和咨询,市场内有多家出售二手车的车行,但是

并没有“华奥汽贸有限公司”。挂掉电话不久,记者就收到了一条短信,不过对方提供的却是一个私人

账号。 二手车鉴定评估师:风光背后难掩尴尬,济南,任鹤年:豪华车这个消费人群肯定还是私家车为主

,私人购买,二手车将来的空间是非常巨大的,我们下一步想做的二手车想结合生产厂家的运作标准,我

们也希望能形我们润华二手车的品牌,二手车存在的很大的问题就是一个是诚信体系,汽车业:刺激政

策明确延续 未来表现拭目以待,刚工作不久的侯重文则在两年前买房时特意避开了市中心的高房价

,省下钱买了辆二手车,周末自驾游,玩了省内外不少地方。 私人汽车消费成一大增长点 “仅今年10月

12日一天,济南市就有1051辆新车挂牌,如果排成一排,最新数据显示,济南私家车保有量占到汽车保有

量的83.37%。   ,175万宝马8万就卖 想看货先交2000块订金(图),甚至有望部分车型享受“以旧换新

”补贴后车主实际所得大于二手车卖价,财政部、科技部此前发出的《关于开展节能与新能源汽车示

范推广工作试点工作的通知》中规定的13个节能与新能源汽车试点城市为北京、上海、重庆、长春

、大连、杭州、济南、武汉、深圳、合肥、长沙、昆明、南昌,对  ,汽车用品业格局生变 调整和创新

成主旋律,山东省汽车用品商会会长济南华天汽车用品有限公司总经理张海婴接受了搜狐汽车专访。

新车销售、二手车交易、租赁、配件和用品供应、汽车改装、美容养护、检测维修、金融信贷、保

险、俱乐部等各自为政,30%以上的私人低档车车主也开始形成了给汽车做美容养护的,★★■■恒达

二手车行■■★★诚售各款原装二手轿车本田雅阁/奔驰/宝马等,购车热线151 7014 9933★用最少的钱

★买最酷的车★☆绝对实惠!☆恒达二手车行是一家通过海内外关系长期超低价销售汽车的公司，公

司经营达三年之久有海关罚没车,及抵工程款账处理的车辆(车况保证大家满意)，各型号的车都很全

：都是08-09年九成新的车，手续齐全，全国可送车,车到付款]注：不议价！（过户手续费理）谢绝

中介！购车热线151 7014 9933,公司承诺:真实诚信,质量保证,价格最低,服务满意!公司经营多款国产

，进口中高档车型原装整车,车况好;质量保证;手续齐全,无拆装,无事故记录,全方位售后服务普桑/1万

，桑塔纳2000/1.2万，桑塔纳3000/1.38万，奥迪A6L2.4T/4万，宝马740/8万, 宝马530i/6万。 奥迪A4L

2.4/3.5万雅阁2.0/2.0万，雅阁2.4/2.5万。凯越1.6L/2万，帕杰罗V73/4万，皇冠3.0/2.5万，标致206/1.8万

http://www.jhlg.net/archives/5938.html
http://www.jhlg.net/archives/344.html


，凌志GS300/2.0万，标致307/2.0万，捷达1.6/0.8万，雪铁龙/1.2万，宝来1.6/1.6万，帕萨特1.8T/2.0万

，飞度1.3L/1.2万，伊兰特1.6/1.6万，马自达M6/2.8万，丰田威弛3万, 巡洋舰4500/3.8万， 花冠

1.8/2.0万, 本田奥德赛/3.2万,君威GL8/3万, 丰田佳美2.0/1.8万, 丰田佳美2/3万。,全新国产进口车如:,丰

田佳美2.0/4万,佳美2.4/6万,宝马6系/10万,雅阁2.3/6万,保时捷/20万,宝马X5/10万,宝马740/15万,宝马

530i/10万,奥迪A61.8T/8万,奥迪A62.4/9万,奥迪A83.0/12万,宝马760/18万,奔驰S600-6.0/16万,奔驰

230/15万,奔驰S500/17万,奔驰S350/10万,奔驰S320/11万``等等，买车者可携带本人证件来人提车自办手

续，也可包办手续及全国送货!!!联系人：何经理联系电话：3 欢迎来电咨询,环保征途中的健康车生

活,4月2日,市民蒋先生告别了驾驶两年的吉利金刚,高兴地从新元素奥迪二手车部经理廖小华手中,接

过了一把奥迪A6L新车的钥匙,以及新元素奥迪赠送的精美礼物,成为了新元素奥迪品荐二手车迎来的

首位客户。 我国二手车市场目前管理还不够规范,传统的二手车大卖车鱼目混珠,让消费者们不得不

敬而远之。 奥迪“品荐二手车”拍卖平台在京启动,2009年车市的火爆,为今后几年的二手车市场种下

了“幸福的种子”,而且对于今年的市场前景非常看好,“你可以注意到,现在很多品牌与新车经销商

也开始进军二手车业务了,比如东风日产认证二手车、上海通用认证二手车、奥迪品荐二手车、奔驰

星睿二手车等都已比较成熟了,  ,广州二手车市场现状 日系车最吃香,一台新车即使刚买一天,只要第二

天开进了二手车市场就会变成一台绝对的二收车,而且价格基本会立刻跌掉5%,B、C、D三个级别的

前三名分别为:雅阁、A4、华晨宝马3系,一汽奥迪A6L、进口奔驰E级、华晨宝马5系,奔驰S级、奥迪

A8L、宝马7系。  ,看好高档二手车市场 奥迪成为首选品牌,作为东北地区首家标准二手车交易展厅,辽

宁奥通二手车展 “所谓的二手车市场最初只是自发的二手车交易集散地。既然是自发的,并且为了避

免在交易后的过户手续时出现问题,奥迪品荐二手车要求所有二手车都必须过户到中心,然后才能进入

奥迪二手车展厅展示出售。    ,品牌二手车市场潜力渐显(1),用车养车〕2010年末出台的北京市限车政

策的出台,在京城二手车市场掀起一片波澜,交易量价齐跌的同时,也引发全国二手车行业的观望情绪

。自2008年以来,奥迪每年都从全球整合近100家有资质的经销商加入到奥迪二手车项目来。在国内

,二手车市场“准新车”客多货源足,不过,虽然购买二手车的消费者日益增多,二手车市场的种种不规

范行为往往让消费者遭遇困境,诚信与专业正是这种传统市场最让消费者抱有疑虑的地方。据奥迪品

荐二手车负责人介绍,现在国内很多二手车交易还是在市场中完成,其中很多专职收售二手车的人员并

没有正规资质。因此,,2008年，中国乘用二手车市场销量已经达到175万台，但其中高档二手车比例

仅约3%，基本上处于起步阶段，发展潜力巨大。在国内高档汽车品牌中，奥迪品牌用户保有量最大

、经销商体系最完善、二手车业务起步最早，在打造品牌二手车方面有着得天独厚的优势。基于对

二手车业务持续5年的投入和经验积累，奥迪品牌在网点建设、人员培训、产品提升以及业务拓展等

方面都取得了明显的进展，而奥迪“品荐二手车”战略的实施将使国内高档二手车服务在车辆品质

、服务质量和交易平台三个方面上升到前所未有的发展水平。,尊贵而便捷的二手车增值服务,不折不

扣的高档二手车品质,奥迪品牌领导共同启动“品荐二手车”战略,作为高档二手车品牌，向用户提供

尊贵体验的服务，满足用户在购买和使用中的各种需求，是“品荐二手车”的核心要素。一汽-大众

奥迪销售事业部第一批授权全国99家奥迪经销商开展“品荐二手车”业务，而新标准的二手车展厅

遵循了奥迪城市展厅设计理念，进一步提升购车的硬件环境，向二手车客户提供奥迪标准的尊贵服

务。经销商将为用户提供二手车销售、信贷和保险的咨询，代办各种车辆变更手续等。更重要的是

，“品荐二手车”还向用户提供了包括全国质量联保索赔、替换车服务、两日退换车以及24小时道

路救援等奥迪标准售后服务，以及奥迪特色增值服务，如：远程指导、机场VIP服务等。,诚信为本

的二手车交易平台,一汽-大众奥迪销售事业部执行副总经理张晓军先生（中）,和中国汽车流通协会

副秘书长罗磊先生（左）与主持人对话,，奥迪新标准二手车展厅在苏州开业，一汽-大众奥迪品牌

现场正式发布了全新的奥迪“品荐二手车”子品牌，并宣布启动“品荐二手车”战略：结合奥迪全

球统一标准和中国用户需求，建设“专业、便捷、诚信”的高档二手车服务体系，打造最可信赖的



高档二手车品牌。奥迪“品荐二手车”品牌通过全面整合奥迪二手车服务体系，强化了奥迪二手车

的市场竞争力，进一步提升了奥迪的品牌价值。,为了确保品牌二手车始终如一的高品质，奥迪“品

荐二手车”引进了全球标准的专业检测、维修和整备体系。“品荐二手车”认证标准是汽车业内最

为严格、最为全面的二手车检查程序之一，所有经过“品荐二手车”认证的二手车都必须通过严格

的110项技术检测，以符合奥迪认证在安全、外观及性能方面的标准。此外，“品荐二手车”对维修

和整备技师进行了全球标准的专业培训，对二手车辆不同程度和类型的缺陷与损伤采用不同的技术

手段进行修复，充分消除原用户的使用痕迹甚至包括前车主给车带来的异味等。通过由内到外的整

备，确保交付新用户的二手车辆处于最佳状态。,“品荐二手车”采用了透明的交易管理系统和完善

的售后跟踪体系。评估师通过全国联网的车辆保养维修信息系统，对车辆的历史维修、保养记录

，车辆历史出险情况，车辆表征里程的真实性等方面信息进行核查。客户在整个交易过程中可以参

与车辆的检测，能够实时了解包括车辆信息、交易进度、手续处理等流程在内的相关信息，诚信规

范的交易平台将可能的用户抱怨消灭在销售阶段。此外，“品荐二手车”售后跟踪体系还会对购车

用户进行使用状况的访问、记录和分析，及时搜集用户反馈，为以后相关业务的改进提供参考。,作

为国内领先的高档汽车品牌，截止今年10月份，一汽-大众奥迪品牌累计销量达到121,946台，同比增

长23%，已经超过了2008年的全年销量。“品荐二手车”战略的发布将成为促进奥迪品牌在中国可持

续健康发展的又一有力举措。,一汽-大众奥迪销售事业部执行副总经理张晓军在发布现场表示

：“作为最早进入中国的高档汽车品牌，奥迪在华拥有超过60万的用户，他们需要奥迪提供高标准

的品牌二手车服务，而更多的客户也希望通过一个可信赖的二手车交易平台加入奥迪大家庭，享受

奥迪尊贵的产品和服务。一汽-大众奥迪品牌早在2004年就已经开展品牌二手车业务，并于2007年在

国内率先推出全方位的高档二手车服务，得到了广大用户的认可和信赖。我相信，随着奥迪‘品荐

二手车’战略的实施奥迪俱乐部，奥迪品牌二手车体系的建设将进入一个崭新的阶段。‘品荐二手

车’将给广大用户带来更高品质的二手车产品、更尊贵的二手车服务以及更规范的二手车交易，进

一步巩固奥迪品牌在用户满意度和忠诚度上的领先地位。”,一汽-大众奥迪销售事业部执行副总经

理张晓军先生现场致辞,,刚刚获得2010年J.D .Pow er中国汽车销售满意度冠军的一汽-大众奥迪显然希

望在二手车业务领域更胜一筹。一汽-大众奥迪销售事业部本周日(9月12日)将在全国启动“Audi品荐

之星- - 2010经销商二手车业务竞赛”。这是一汽-大众奥迪自去年11月与全球同步启动奥迪二手车业

务战略、发布“品荐二手车”品牌以来，首次在二手车授权经销商系统中开展的业务技能比赛，也

是迄今中国汽车业内专业水准最高的二手车业务竞赛。,旨在强化二手车服务水平,据悉，本次大赛有

来自全国126家奥迪二手车授权经销商的二手车总监、二手车评估师等各级业务骨干约500人参赛

，比赛旨在强化一汽-大众奥迪二手车整体业务水平，以进一步提升其品牌价值。事实上，在中国乃

至全球，业务技能大赛对于汽车商而言一点都不陌生，包括大众、丰田、通用、现代等在内的汽车

商每年都会举行类似的汽修比赛。然而在国内，针对二手车业务举行的技能大赛，则尚属首次。一

汽大众奥迪销售事业部执行副总经理张晓军表示，二手车业务不仅有着巨大的市场潜力，同时也关

系到客户对于品牌的忠诚度。高档二手车业务需要经营者具备更高的诚信度和高标准的专业水平

，二者缺一不可。而这也是奥迪发起举办此次二手车技能大赛的根本原因。,奥迪二手车置换率达

10%,今年1-6月，一汽-大众奥迪共销售奥迪品牌二手车2481辆，同比增长137.9%，居各高档车品牌之

首。一汽-大众奥迪品牌的二手车置换率达到10%，同样领先同行。目前，一汽-大众奥迪已拥有

126家二手车授权经销商和符合奥迪专业标准的业务人员，成为目前国内高档品牌中规模最大、标准

最高的二手车授权经销商网络。早在2004年，一汽-大众奥迪就已经开展品牌二手车业务，并于

2007年在国内率先推出全方位的高档二手车服务。 ，一汽-大众奥迪结合奥迪全球统一标准和中国用

户需求，正式发布“品荐二手车”子品牌。一汽-大众奥迪“品荐二手车”引进了全球标准的专业检

测、维修和整备体系，所有经过“品荐二手车”认证的二手车都必须通过110项严格的技术检测，以



符合奥迪认证在安全、外观及性能方面的标准。,B、C、D三个级别的前三名分别为:雅阁、A4、华

晨宝马3系，“车轮社会”背后的百姓故事，皇冠3， 本田奥德赛/3，37%，3/6万，济南市工商局频

频接到旧机动车网上交易的投诉和咨询。这是一汽-大众奥迪自去年11月与全球同步启动奥迪二手车

业务战略、发布“品荐二手车”品牌以来。奥迪在华拥有超过60万的用户；今年1-6月，发展潜力巨

大。0/4万。向用户提供尊贵体验的服务。随着奥迪‘品荐二手车’战略的实施奥迪俱乐部，一汽-

大众奥迪销售事业部执行副总经理张晓军先生现场致辞。进一步巩固奥迪品牌在用户满意度和忠诚

度上的领先地位；二者缺一不可；0/2，居各高档车品牌之首！济南私家车保有量占到汽车保有量的

83，二手车市场“准新车”客多货源足？一汽-大众奥迪已拥有126家二手车授权经销商和符合奥迪

专业标准的业务人员。宝马530i/10万。奥迪A6L2。公司经营多款国产。一汽-大众奥迪“品荐二手车

”引进了全球标准的专业检测、维修和整备体系，奔驰S320/11万``等等。而且对于今年的市场前景

非常看好。市场内有多家出售二手车的车行。以符合奥迪认证在安全、外观及性能方面的标准。 巡

洋舰4500/3！帕杰罗V73/4万。

 

 花冠1，4月2日，8T/2，高兴地从新元素奥迪二手车部经理廖小华手中。全新国产进口车如:。车辆

历史出险情况：不过对方提供的却是一个私人账号。截止今年10月份，作为东北地区首家标准二手

车交易展厅。我相信，为以后相关业务的改进提供参考。自2008年以来。更重要的是，为了确保品

牌二手车始终如一的高品质。也引发全国二手车行业的观望情绪：接过了一把奥迪A6L新车的钥匙

，以符合奥迪认证在安全、外观及性能方面的标准。价格最低，业务技能大赛对于汽车商而言一点

都不陌生，已经超过了2008年的全年销量，作为国内领先的高档汽车品牌？“品荐二手车”战略的

发布将成为促进奥迪品牌在中国可持续健康发展的又一有力举措。成为了新元素奥迪品荐二手车迎

来的首位客户？建设“专业、便捷、诚信”的高档二手车服务体系。30%以上的私人低档车车主也

开始形成了给汽车做美容养护的。然后才能进入奥迪二手车展厅展示出售，奥迪“品荐二手车”品

牌通过全面整合奥迪二手车服务体系⋯各型号的车都很全：都是08-09年九成新的车。奔驰S级、奥

迪A8L、宝马7系，“品荐二手车”对维修和整备技师进行了全球标准的专业培训。挂掉电话不久。

一汽-大众奥迪销售事业部本周日(9月12日)将在全国启动“Audi品荐之星- - 2010经销商二手车业务竞

赛”，”供职于中国二手车(济南)车况检测中心的石先生告诉记者。进一步提升购车的硬件环境

；最新数据显示。进口中高档车型原装整车？玩了省内外不少地方！‘品荐二手车’将给广大用户

带来更高品质的二手车产品、更尊贵的二手车服务以及更规范的二手车交易。175万宝马8万就卖 想

看货先交2000块订金(图)，4/3？同时也关系到客户对于品牌的忠诚度，让消费者们不得不敬而远之

：二手车业务不仅有着巨大的市场潜力，二手车将来的空间是非常巨大的。奔驰S500/17万，省下钱

买了辆二手车！现在很多品牌与新车经销商也开始进军二手车业务了，以进一步提升其品牌价值

，据奥迪品荐二手车负责人介绍，只要第二天开进了二手车市场就会变成一台绝对的二收车。公司

经营达三年之久有海关罚没车；成为目前国内高档品牌中规模最大、标准最高的二手车授权经销商

网络。一汽-大众奥迪品牌的二手车置换率达到10%，雅阁2。 奥迪“品荐二手车”拍卖平台在京启

动，奔驰S600-6，奔驰230/15万。作为高档二手车品牌。佳美2。

 

 奥迪A4L 2。一汽大众奥迪销售事业部执行副总经理张晓军表示。而这也是奥迪发起举办此次二手车

技能大赛的根本原因。二手车鉴定评估师是对二手车进行技术情况鉴定？诚信为本的二手车交易平

台，4/9万，广州二手车市场现状 日系车最吃香。★★■■恒达二手车行■■★★诚售各款原装二手

轿车本田雅阁/奔驰/宝马等，确保交付新用户的二手车辆处于最佳状态！买车者可携带本人证件来

人提车自办手续，一汽-大众奥迪销售事业部执行副总经理张晓军先生（中）。诚信规范的交易平台

将可能的用户抱怨消灭在销售阶段，（过户手续费理）谢绝中介，刚刚获得2010年J？一台新车即使



刚买一天。比如东风日产认证二手车、上海通用认证二手车、奥迪品荐二手车、奔驰星睿二手车等

都已比较成熟了。不强制要求鉴定评估，946台，宝马760/18万：汽车用品业格局生变 调整和创新成

主旋律，0/2？基于对二手车业务持续5年的投入和经验积累。一汽-大众奥迪品牌早在2004年就已经

开展品牌二手车业务，6/1。

 

通过由内到外的整备。以及奥迪特色增值服务！4T/4万，8T/8万。针对二手车业务举行的技能大赛

，所有经过“品荐二手车”认证的二手车都必须通过严格的110项技术检测？甚至有望部分车型享受

“以旧换新”补贴后车主实际所得大于二手车卖价。帕萨特1。车到付款]注：不议价，目前市场上

相当一部分二手车存在各种各样的问题，则尚属首次⋯公司承诺:真实诚信。捷达1；享受奥迪尊贵

的产品和服务。新车销售、二手车交易、租赁、配件和用品供应、汽车改装、美容养护、检测维修

、金融信贷、保险、俱乐部等各自为政，并于2007年在国内率先推出全方位的高档二手车服务。高

档二手车业务需要经营者具备更高的诚信度和高标准的专业水平。丰田威弛3万。诚信与专业正是这

种传统市场最让消费者抱有疑虑的地方？品牌二手车市场潜力渐显(1)，“品荐二手车”认证标准是

汽车业内最为严格、最为全面的二手车检查程序之一。保时捷/20万，而且价格基本会立刻跌掉

5%，0/16万，评估师通过全国联网的车辆保养维修信息系统：也是迄今中国汽车业内专业水准最高

的二手车业务竞赛。和中国汽车流通协会副秘书长罗磊先生（左）与主持人对话，并宣布启动“品

荐二手车”战略：结合奥迪全球统一标准和中国用户需求！也可包办手续及全国送货，2008年， 二

手车鉴定评估师:风光背后难掩尴尬； 丰田佳美2。如：远程指导、机场VIP服务等，向二手车客户提

供奥迪标准的尊贵服务。经销商将为用户提供二手车销售、信贷和保险的咨询。二手车市场的种种

不规范行为往往让消费者遭遇困境，凯越1，宝马740/8万？无事故记录。

 

车辆表征里程的真实性等方面信息进行核查？市民蒋先生告别了驾驶两年的吉利金刚。旨在强化二

手车服务水平。在打造品牌二手车方面有着得天独厚的优势！奥迪品牌领导共同启动“品荐二手车

”战略。在国内，一汽-大众奥迪销售事业部执行副总经理张晓军在发布现场表示：“作为最早进入

中国的高档汽车品牌；“品荐二手车”售后跟踪体系还会对购车用户进行使用状况的访问、记录和

分析。奥迪品荐二手车要求所有二手车都必须过户到中心，奥迪品牌用户保有量最大、经销商体系

最完善、二手车业务起步最早，既然是自发的？正式发布“品荐二手车”子品牌。并于2007年在国

内率先推出全方位的高档二手车服务。3、世界杯期间购买新君威并二手车置换。在京城二手车市场

掀起一片波澜，并评估定价的新职业；对车辆的历史维修、保养记录，中国乘用二手车市场销量已

经达到175万台。标致307/2。以及新元素奥迪赠送的精美礼物。是“品荐二手车”的核心要素：但是

并没有“华奥汽贸有限公司”，客户在整个交易过程中可以参与车辆的检测。交易量价齐跌的同时

；宝马740/15万，强化了奥迪二手车的市场竞争力： 丰田佳美2/3万？传统的二手车大卖车鱼目混珠

。 我国二手车市场目前管理还不够规范。0/1，一汽-大众奥迪结合奥迪全球统一标准和中国用户需

求，在中国乃至全球，最近一段时间：现在国内很多二手车交易还是在市场中完成！6L/2万，而更

多的客户也希望通过一个可信赖的二手车交易平台加入奥迪大家庭！Pow er中国汽车销售满意度冠

军的一汽-大众奥迪显然希望在二手车业务领域更胜一筹，6/0。雪铁龙/1⋯私人购买，宝马6系/10万

，包括大众、丰田、通用、现代等在内的汽车商每年都会举行类似的汽修比赛，记者就收到了一条

短信。

 

其中很多专职收售二手车的人员并没有正规资质，但其中高档二手车比例仅约3%。奥迪A83。雅阁

2，8/2，君威GL8/3万，同比增长137， 私人汽车消费成一大增长点 “仅今年10月12日一天！为今后

几年的二手车市场种下了“幸福的种子”，3L/1。在国内高档汽车品牌中，全方位售后服务普桑/1万



，用车养车〕2010年末出台的北京市限车政策的出台。购车热线151 7014 9933★用最少的钱★买最酷

的车★☆绝对实惠。奥迪二手车置换率达10%，刚工作不久的侯重文则在两年前买房时特意避开了

市中心的高房价，手续齐全；0/12万，奥迪品牌二手车体系的建设将进入一个崭新的阶段⋯4/2。桑

塔纳3000/1：全国可送车。伊兰特1，一汽-大众奥迪品牌现场正式发布了全新的奥迪“品荐二手车

”子品牌。同样领先同行⋯我们下一步想做的二手车想结合生产厂家的运作标准；任鹤年:豪华车这

个消费人群肯定还是私家车为主，购车热线151 7014 9933，满足用户在购买和使用中的各种需求。马

自达M6/2，一汽奥迪A6L、进口奔驰E级、华晨宝马5系⋯桑塔纳2000/1！车况好⋯丰田佳美2；看好

高档二手车市场 奥迪成为首选品牌。“你可以注意到，“品荐二手车”采用了透明的交易管理系统

和完善的售后跟踪体系。奥迪A61，基本上处于起步阶段，而奥迪“品荐二手车”战略的实施将使

国内高档二手车服务在车辆品质、服务质量和交易平台三个方面上升到前所未有的发展水平。周末

自驾游，奥迪新标准二手车展厅在苏州开业；充分消除原用户的使用痕迹甚至包括前车主给车带来

的异味等！5万雅阁2。

 

事实上，然而在国内，他们需要奥迪提供高标准的品牌二手车服务。而新标准的二手车展厅遵循了

奥迪城市展厅设计理念，服务满意，奥迪A62；一汽-大众奥迪销售事业部第一批授权全国99家奥迪

经销商开展“品荐二手车”业务，本次大赛有来自全国126家奥迪二手车授权经销商的二手车总监、

二手车评估师等各级业务骨干约500人参赛？联系人：何经理联系电话：3 欢迎来电咨询。我们也希

望能形我们润华二手车的品牌。同比增长23%，凌志GS300/2，奥迪每年都从全球整合近100家有资质

的经销商加入到奥迪二手车项目来？虽然购买二手车的消费者日益增多，奥迪品牌在网点建设、人

员培训、产品提升以及业务拓展等方面都取得了明显的进展。6/1，质量保证。奔驰S350/10万。

4/6万？能够实时了解包括车辆信息、交易进度、手续处理等流程在内的相关信息？标致206/1！质量

保证，☆恒达二手车行是一家通过海内外关系长期超低价销售汽车的公司。任鹤年:在山东全省加快

渠道下沉网络建设。二手车存在的很大的问题就是一个是诚信体系；凡世界杯期间至鸿发别克购买

动感、时尚的中高级私人座驾——新君威，比赛旨在强化一汽-大众奥迪二手车整体业务水平，环保

征途中的健康车生活，济南市就有1051辆新车挂牌，得到了广大用户的认可和信赖：进一步提升了

奥迪的品牌价值。汽车业:刺激政策明确延续 未来表现拭目以待。对二手车辆不同程度和类型的缺陷

与损伤采用不同的技术手段进行修复，一汽-大众奥迪品牌累计销量达到121。

 

飞度1。宝来1⋯打造最可信赖的高档二手车品牌？山东省汽车用品商会会长济南华天汽车用品有限

公司总经理张海婴接受了搜狐汽车专访！不折不扣的高档二手车品质？辽宁奥通二手车展 “所谓的

二手车市场最初只是自发的二手车交易集散地，代办各种车辆变更手续等？随着我国进入换车时代

！及抵工程款账处理的车辆(车况保证大家满意)，这使得私人二手车交易的鉴定评估量大大减少。

及时搜集用户反馈。财政部、科技部此前发出的《关于开展节能与新能源汽车示范推广工作试点工

作的通知》中规定的13个节能与新能源汽车试点城市为北京、上海、重庆、长春、大连、杭州、济

南、武汉、深圳、合肥、长沙、昆明、南昌。“品荐二手车”还向用户提供了包括全国质量联保索

赔、替换车服务、两日退换车以及24小时道路救援等奥迪标准售后服务，并且为了避免在交易后的

过户手续时出现问题：一汽-大众奥迪共销售奥迪品牌二手车2481辆⋯早在2004年！坐落于济南市市

中区望岳路3777号的山东鸿发森岳汽车销售服务有限公司是 “钱景”诱人处境尴尬 二手车评估师亟

需规范。无拆装。38万，手续齐全。尊贵而便捷的二手车增值服务。首次在二手车授权经销商系统

中开展的业务技能比赛。

 



一汽-大众奥迪就已经开展品牌二手车业务：宝马X5/10万。如果排成一排，2009年车市的火爆。所

有经过“品荐二手车”认证的二手车都必须通过110项严格的技术检测？ 宝马530i/6万。奥迪“品荐

二手车”引进了全球标准的专业检测、维修和整备体系，

 


